圣殿之门，为精英打开；携手同行，做北大人
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实战型营销总监（CMO）高级研修班

审批编号：北继培字[2016]0463号 主办单位：继续教育学院
【课程背景】   
当前，营销的空间在哪里？中国的经济率先从金融危机中复苏，全球经济也开始从衰退的泥沼中走出来，空间就在这里。制造业的上游是营销业、品牌业，当接近制造业的前沿时，应该逐步转型为营销型企业。耐克就是一个成功的例证，它不从事生产，只从事营销、品牌维护和研发。金融危机中，国内品牌企业的抗击打力也是例证。

30多年的发展，已经使我们成为“生产车间”，未来能否高速成长，取决于我们能否成为“营销车间”，这样重重的一笔，将由您来书写。

在一个市场的变动期，走进百年学府北京大学，在未名湖畔，静下心来，暂时远离战场和硝烟，或许能发现更大的机会。这是真正的运筹帷幄，决胜千里。

【课程目标】
结合中国的当前情况，选择适合自己营销战略的营销组合；

了解传统渠道建设方法的前提下，借助新型的手段拓展通路；

建立以客户和业绩为中心的销售管理体系；

提升营销总监的宏观把控和决策能力。

【课程特色】
名师云集：北大等高校著名教授、营销大师、著名企业家、政府要员联袂主讲。高视野、重实战、案例教学。与大师零距离研讨，解决实际问题。

平台广阔：北大总裁同学会汇聚近2000名国内企业总裁。建立了同学间、企业间、企业与社会、企业与政府间交流联谊、资源共享、共谋共赢的发展平台。
活动丰富：著名企业实地考察研讨、游览旅游胜地、CCTV活动、管理论坛、专题讲座等精彩活动，为您谱写丰富多彩的人生。

管理严格：专职班主任老师全程管理服务班级，不断更新课程优化师资，建立班委、考核出勤、批改作业，建立学员的学习档案，确保每位学员都学有所获。

【课程模块】
	模块一、新形势下营销战略决策
	课程概要

	营销战略创新
市场竞争优势的建立
孙子兵法与营销创新
	如何创新企业赢利模式；如何不战而屈人之兵

当今的营销如何理念创新；国际整合营销幕后故事

孙子兵法之当今解读；孙子兵法中的营销智慧

	模块二、品牌运作与广告策划
	课程概要

	品牌4S战略

品牌创新与营销策划
新媒体营销与广告策划
	差异战略；产品战略；位次战略；关系营销

如何全球化思维且本土化依托；如何让产品创新彰显优势

接触点整合与植入式广告；广告、媒体优势整合

	模块三、打造高效营销团队
	课程概要

	营销人才的选育留用
营销团队建设
领导个人魅力提升
	甄选销售之英；让高手高飞与把人才留住

非人力资源经理管理的四大环节；目标管理与绩效考核实务

下属为什么跟随你；通过领导艺术提升个人魅力

	模块四、营销渠道与通路
	课程概要

	营销渠道管理实务
大客户营销策略
营销心理学
	营销渠道的竞争优势和价值分析渠道运作的误区

大客户是企业营销致胜的关键；商战大客户经典营销案例解读

心理学在营销过程中的运用；消费心理学

	模块五、营销领导力
	课程概要

	有效客户关系CRM管理
现代商务礼仪实务
管理沟通与谈判艺术
	企业CRM的整体概念；案例分析和企业CRM前景展望
商务礼仪在商务场合的应用案例；商务礼仪成功之路

协调冲突与情绪管理；商务谈判的成功案例与实务

	模块六、营销体系整合
	课程概要

	营销体系整合策略

构建整合营销体系

大型活动的营销策划
	高屋建瓴、提升营销体系整合效率；实战模拟

整合营销传播（IMC）体系构建要素；案例解析

发现与重组需求；大型活动策划中的细节雕琢


【部分师资名家介绍】
路长全    当代中国最具价值的实战营销专家；中国一系列成功营销案例的策划人和操作者

肖   阳   北大纵横咨询集团高级合伙人

阎旭临   清华大学长三角学院区域发展与产业规划合作中心首席品牌专家

张   文   清华大学经济管理学院特约讲师

崔   伟   北京阔维咨询有限公司首席顾问

张鸿翔   原国家经贸委经济干部培训中心

彭泗清   北京大学光华管理学院教授

张智勇   北京大学心理学系副教授

符国群   北京大学光华管理学院教授

周建波   北京大学经济学院教授

程曼丽   北京大学新闻与传播学院教授

陈建龙   北京大学信息管理系教授

孔   英   约克大学经济学系副教授

【学习对象】（符合其中一项即可）

企业（集团）总裁、副总裁、董事长、总经理、营销总监、市场总监、分公司经理、大区经理等企业高层，其他有意于进入市场营销领域的社会各界精英人士。
【学习安排】

学    费：25800元/人（包括资料费、拓展训练费等），汇入北京大学账户,账号：1100 1070 4000 5600 6968 , 开户行：建行北大南街支行。

学    制：每两月集中3天（周五至周日），共6次，全部课程一年完成。

报到时持：入学通知书；身份证复印件一份；个人及企业简介各一份；本人近期免冠照片四张（二寸2张，一寸2张），照片背面用圆珠笔写上姓名；名片两张。
名    额：限60人，额满为止；培训地点：北京大学

【结业证书】

参加全部课程学习者，由北京大学颁发《北京大学实战型营销总监（CMO）高级研修班》结业证书，证书统一编号，加盖北京大学钢印；学员按学校学生管理制度统一管理，建立学员档案，同学录加入北京大学校友录。

【联系方式】

电话：010-62998776   13910255857马老师 传真：010-62996527 邮箱：171272602@qq.com
联系地址：北京大学校内
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实战型营销总监（CMO）高级研修班
报  名  表
	姓    名
	
	性别
	
	民族
	
	出生日期
	
	职    务
	

	毕业学校
	
	专    业
	
	最高学历
	

	企业/单位名称
	
	年营业额
	
	员工人数
	

	联系地址
	
	邮    编
	

	联系电话
	办公：
	传真：
	手机:

	公司网址
	
	E-mail
	

	身份证号
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	籍 贯
	

	工    作

经    历

简    介
	

	您对教学的

要求与建议
	

	汇    款

地    址


	户名：北京大学

帐号：1100 1070 4000 5600 6968 

开户银行：建行北大南街支行

说    明：1、汇票、支票、电汇单上“（收款）单位”栏填写：“北京大学”；

2、“用途”栏填写：“北京大学营销总监班××（学员姓名）学费”；

3、汇款后请将汇款凭证的复印件传真至招生办。

	您是通过什么渠道了解本期招生信息的？
	（请在确认项前□内划√并在括号内填上名称）

报纸/杂志□ 名称（                ）   网站□ 名称（                   ）  
推荐人/单位□（                   ）   信件/其他□（                   ）   

	招 生 办

联    系

方    式
	联系人：马老师                       电 话：13910255857 

传 真：010-62998776                  

地 址：北京大学校内                    邮 编：100871 

	备    注
	是否需要帮助联系住宿（自主选择、费用自理）：是                  否         


附注：1、此表复印、复制有效。2、填好后请附上身份证复印件邮寄、传真或送至招生办。

学员签名：          　　公司盖章：        　　报名日期：     年    月   日

未名湖畔    百年学府    五年打造      中国总裁研修精品课程

博雅塔边    千名总裁    十年磨砺      中国企业发展腾飞大道

电话：010-62998776   13910255857马老师 传真：010-62996527 邮箱：171272602@qq.com

