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北 京 大 学 电 商 之 道
研修班
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招生简章 
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审时度势 价值革命 转型升级 网络创富 
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▍教学背景
在互联网时代，信息技术的飞速发展正在深刻变革着人们的生产生活，移动化、智能化、网络化、电商化的趋势特点越来越突出。“十二五”时期，我国互联网、电子商务相关行业发展迅猛，产业规模迅速扩大，新兴电商企业不断涌现并成为经济生活中的新星。越来越多的数据和信息表明，互联网、电子商务已经日益成为一个主流市场。加快互联网 +相关产业的发展，是提升产业和资源的组织化程度、转变经济发展方式、提高经济运行质量和增强国际竞争力的重要途径。加强企业的电子商务转型和应用，是企业降低成本、提高效率、拓展新兴市场、创新商业模式的必由之路，是实现企业尤其是传统企业再次创业、跨越式发展的必然选择。
企业，尤其是传统企业的企业家们面对各种高深的互联网知识、纷繁复杂的电子商务应用、良莠不齐的各种电子商务相关培训感到无从下手，企业管理人员缺少对电子商务的全面认识和为自己企业量体裁衣式地构建电商运营体系的能力，企业家们亟需拨云见日、高屋建瓴的电子商务知识体系培训。
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在这样的背景以及行业趋势下，北京大学信息科学与技术学院作为信息前沿科技的孵化基地，利用自身的技术、师资和产业优势，开设了“电商之道总裁高级研修班”课程，实现“产、学、研、商”一体化，向广大优秀企业家传播最前瞻的互联网思维、最适用的电商知识、最先进的电商工具，帮助企业在电商大潮中确立正确的发展方向，构建最适合企业情况的电商运营体系，获取各种企业需要的电子商务外部资源，使学员企业顺利转型成为电商企业。同时，学院为同学们搭建了最高端的学员、电商专家交流平台，让学员们能够互相交流学习、能够获得电商专家的悉心指导，使大家在互联网+时代紧跟电商发展的时代步伐，提升企业的线上、线下整合竞争力，为企业创造新的利润增长点，实现企业的跨越式发展。
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▍课程特色
● 引领潮流   
互联网时代电商异军突起，电商之道研修班系统、全面地指导传统企业如何把握电商时代的潮流，帮助企业实现转型升级，形成新的利润增长点。
● 实战课堂

详解“博雅案例库”，将晦涩艰深的电商专业知识转化为生动易懂的案例教学。通过大量来自于学员中的生动案例帮助大家深刻领会电商知识。
● 行业指导
   在培训课程之外，针对不同行业的学员企业由电商专家委员会的专家进行一对一、长期的、专业化、个性化指导，从商业模式、电商体系构建、营销、销售、投融资、企业运营等各环节重新梳理和确立企业的发展方向，让学员最有效地实现企业的电商化转型和升级。
● 资源对接
帮助学员企业对接各种电商资源，降低电商转型门槛，充分利用各种内部和外部资源助力学员企业顺利地开拓线上、线下业务。
● 高端论坛
电商领域前沿专家学者、互联网巨头分享热点、把脉发展方向；与管理、国学、金融、地产等万名企业家同台交流，积累广阔人脉。
● 同学联谊会

打造最具活力、契合点的同学经济体，整合全国各地精英同学资源，终身受益；成立博雅总裁同学会，以“学习、提升、真诚、合作、共赢”为宗旨，增进学员交流、提升企业竞争力。
▍课程设置
	第一模块：传统企业与电子商务

	一、中国电子商务发展历程
1、电子商务萌芽阶段
2、电子商务高速增长阶段
3、电子商务纵深发展阶段
4、电子商务全面升级阶段
	二、传统企业应用电子商务的趋势
1、应用电子商务应具备的条件
2、运用电子商务提升竞争优势
3、电子商务建设的问题及措施
4、商业模式创新

	三、传统企业触网困境
1、传统企业对电子商务平台的认知不足
2、传统企业做电子商务缺乏整合能力
3、各个环节的利益关系需要理清
	四、传统企业电子商务的定位
1、电子商务作为企业新型的服务体系
2、架设并布局电商平台渠道
3、品牌溢价、控价、资源及渠道整合

	第二模块：传统企业触网战略规划

	一、触网战略规划的问题架构
1、核心业务与互联网的关联度
2、做电商不等于自建电商
3、战略规划与战略目的的一致性
	二、互联网上品牌管理体系的建设
1、个性化消费时代的品牌策略
2、品牌传播方式的多样化
3、品牌影响力的积累

	三、营销管理体系的规划与建立
1、互联网营销管理体系的规划
2、互联网营销管理体系的建立
3、传统行业的网络营销思维
	四、产品管理体系的规划与建立
1、市场导向与定价策略
2、网络销售策略
3、互联网供应链的建设

	第三模块：电子商务整合营销

	一、网络分销与渠道建设策略
1、网络分销渠道的功能
2、网络分销渠道的类型
3、网络分销物流的特点及模式
	二、线上和线下渠道的和谐之道
1、线上线下要扮演好自己的角色
2、线上线下的相互平衡与协调发展
3、发挥企业自身优势与特点

	三、电子商务的数据化管理
1、加快供应链库存周转率
2、用数据管理降低成本
3、用数据管理提升利润
	四、网络舆情管理与危机应对
1、网络舆情管理提升企业形象
2、危机应对中的隐形营销
3、企业公共关系

	第四模块：移动互联与模式创新

	一、移动互联时代电子商务新趋势
1、移动互联时代电子商务服务模式探索
2、移动互联时代的社交化电商
3、移动互联时代的B2C电子商务
	二、移动营销新模式
1、移动互联广告的兴起
2、微信公众平台营销与微商运营
3、4F营销新模式

	三、产业链整合与价值创新
1、移动互联时代产业链整合趋势
2、内部价值整合与产业链互动
3、核心价值链赢利创新
	四、移动智能终端与APP
1、移动智能终端的信息安全
2、移动智能终端与APP的企业解决方案
3、有关移动智能终端与APP的法规

	第五模块：物联网与电子商务

	一、物联网时代电子商务新趋势
1、传统电子商务遭遇发展瓶颈
2、物联网在产品、物流、支付方面的应用
3、电子商务新宠-手机支付
	二、物联网时代的新商业模式
1、总行业成本降低或利润增加的模式
2、不同行业之间的信息聚合模式
3、社会组织内部的管理模式创新

	三、物联网技术在电子商务中的应用
1、物流服务质量的提升
2、完善产品质量监控
3、改善供应链管理
	四、物联网与传统行业转型升级
1、传统行业的智能模式转型
2、从“中国制造”到“中国智造”
3、智慧城市建设新商机

	第六模块：大数据与信息革命

	一、大数据时代的信息革命
1、数据体量巨大、类型繁多
2、统计数据的全面性、整体性
3、高速而及时的数据处理
	二、大数据与传统企业精细化经营
1、大数据为企业提供宏观决策信息
2、提高企业经营决策水平和效率
3、推动企业创新

	三、传统企业大数据投资策略
1、业务流程优化
2、提高客户满意度
3、开拓新的市场
	四、大数据下的企业网络营销
1、大数据运用之口碑营销
2、大数据运用之广告投放
3、大数据运用之引领商机


▍招生对象
● 传统企业董事长、总裁、高管、电商负责人等。
● 电商企业、互联网企业董事长、总裁及其他高管。
● 科技及电商园区等领域负责人。

● 希望进入电商行业的投融资机构高级人才、企业电商储备高级人才等。
▍教学师资
曹乃承  北京大学信息学院高层培训中心电商专家委员会主任

霍建国  商务部国际贸易经济合作研究院院长
王海波  中国网库董事长、中国电子商务协会副理事长

胡  泳  北京大学新闻与传播学院副教授

李方玉  微营销实战专家、中国云计算应用产业创始人

崔瀚文  阿里巴巴集团总裁办高级研究专家

高  翔  赛伯乐投资集团合伙人、曾任国美在线CEO

罗  旭  新京报原常务副总裁、纷享科技创始人

骆永华  北京大学信息学院高层培训中心电商专家委员会研究员

冯  军  爱国者董事长

李鸣涛  中国国际电子商务中心国家电子商务研究院副院长

贾  真  淘宝大学讲师，淘宝搜索客座专家

▍学习费用
● 59800元/人（学习期间的交通费、食宿费自理）。
▍学位证书
· 通过全部课程及论文考核后，获得北京大学颁发的结业证书，证书统一编号，加盖北京大学公章。
▍课程时间
· 学制一年，分阶段授课，每次上课两天，共八次。
▍招生办公室
电话：010-62998776   13910255857马老师 
传真：010-62996527 
邮箱：171272602@qq.com●
办公地址：北京大学理科1号楼1132室
北京大学电商之道研修班报名申请表
	姓   名
	
	性别
	
	年龄
	
	贴照片

	工作单位
	
	职位
	
	

	单位地址
	
	邮编
	
	

	固定电话
	
	传  真
	
	

	手　　机
	
	E-mail
	

	身 份 证
号  码
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	教育背景
	毕业院校
	
	学历与学位
	

	
	毕业时间
	
	专业
	

	工作简历
	

	是否预定房间
	  □需要　 □不需要
	有关课程申请联系
	□本人  □培训负责人

	贵公司是否有
培训负责人
	□否     □是（请注明）   姓名：          电话/手机：

	您的建议与要求：
                                                         申请人： 
                                                             年    月    日

	· 交费方式：请将学费通过银行汇入北京大学指定帐户
户  名：北京大学

帐  号：0200 0045 0908 9131 151

开户行：工商银行北京海淀西区支行

用   途：信息学院电商之道班XXX学费
· 填好此表后请附上身份证复印件一起传真或发电子邮件到教务处。
· 此表复印或传真均有效，请务必详细真实填写上述信息。


电话：010-62998776   13910255857马老师 传真：010-62996527 邮箱：171272602@qq.com

